
Коммерческое�
предложение
«Битрикс24» – 13 инструменто�
для эффективного развития бизнеса

Соцсетj

Задачи и проект]

Чат и видеозвонк\

Документы онлайP

Битрикс 24.Дис^

Календар\

CRM

Звонк\

HR: Управление персоналоv

Мобильностj

Учет рабочего времен\

Отчеты о работ�

Сайты

Узнайте прямо сейчас, как увеличить
свою 

прибыль и управлять компанией
легко!

Лидер продаж 1C-Битрик9

в Казахстане

2019

2

Лидер продаж 1C-Битрик9

в Казахстане

2021

2

Лидер продаж 1C-Битрик9

в Казахстане

2020

1

Лидер продаж 1C-Битрик9

в Казахстане

2022
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Каждый день Вы как «белка в колесе»
Время куда-то «бежит», ожидаемого роста
продаж по товарам и услугам не происходит, продуктивность твердо стоит на 

своей
первоначальной отметке, времени и сил на контроль работы каждого сотрудника просто
не остается... Знакомая ситуация?

Убыто:

в продажах

ОтсутствиÔ

контроля

Потер�

времени

МногI

инструментов

Множество задач

требуют реакции

Текущие дела
не 
оставляют
времени�
на
важные задачи

Ежедневны©
собрания и планерки

Потеря лидов на 
стадии
разработки

Общение через 
«аську» и скайп

Обработка
больших 
объемов данных 
вручную

Контроль распорядкº
дня сотрудников

Планирование�
в
разных календарях

Нет поэтапного 
контроля выполне-
ния проектов

Обучение новичковÇ
кураторами

Ежедневные 
задачи на
стикерах

Частая потеря

важныхдокументов

Нет четкого
распре/
деления задач по

сотрудникам

Учет Клиентов 
делается вручную 
в Excel

Несоблюдение сроков 
выпонения задач

Не выполнение 
сроков договоров

Телефоны:

+7 (747) 094 92 73  - Мобильный

Email:

info@b24.kz+7 (7172) 696 273 - Астана
           +7 (727) 2 379 273 - Алматы            +7 (7212) 940 273 - Караганда

Есть�

решение
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https://b24.kz/portfolio/
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